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Gebrauchtwagenumschreibungen

Monatliche Gebrauchtwagenumschreibungen in Deutschland*
in Tausend pro Monat

* Basierend auf KBA     ** Mai/Q1 2019

Relative Veränderung

Die Gebrauchtwagen-
umschreibungen lagen 
in Q1 ca. 8 % über dem 

Vorjahreswert.
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Gebrauchtwagenstandzeiten

Durchschnittliche Standzeiten (Gebrauchtwagen)
in Tagen

** Mai/Q1 2019

Relative Veränderung
in Prozent und Tagen

Trotz saisonalen Rückgangs 
bleiben die Gebraucht-

wagenstandzeiten hoch 
und liegen bei durch-

schnittlich ca. 98 Tagen.
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Gebrauchtwagenpreisentwicklung

AutoScout24 Gebrauchtwagen-Preisentwicklungs-Index (AGPI)
Durchschnittlicher Gebrauchtwagenpreis Relative Veränderung

May 2024 vs...

Q1 2024 vs...

Die GW-Preise fallen 
weiter und liegen mit 

Ø26.609 € im Mai
ca. 2.570 € unter dem 
März 2023-Allzeithoch

und 8% unter 
dem Vorjahreszeitraum.
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Standzeiten gehen (auf 
hohem Niveau) leicht zurück Digitalisierung schreitet fort 

Steigende 
Komplexität 

im 
Automobil-

handel

Die Preise sinken weiter

Daten und ein 
effektives Fahrzeug

Management sind ein Wett-
bewerbsvorteil, um 

auch unter komplexer 
Marktbedingungen 
erfolgreich zu sein.

Gebrauchtwagenhandel wird in 2024 komplexer
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Was sind die größten Herausforderungen für 

unsere Händler in diesem komplexen 

Marktumfeld?
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Langsteher frühzeitig 
erkennen und den 
optimalen Preis bestimmen

1.
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AutoScout24 Cockpit - Einfache Bestandsverwaltung

Verbessertes 
Design und 

Nutzerfreund-
lichkeit

Ihre Fahrzeuge auf einem 
Blick mit übersichtlicher 

Tabellenansicht für 
den einfachen 

Vergleich von Kennzahlen.
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AutoScout24 Cockpit - Detailansicht Fahrzeugmanagement
noch effizienter 

gestalten dank nahtloser 
und schneller 

Navigation zwischen 
Tabellen und Detailansicht.
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Die neuen Werkzeuge zum Thema Einpreisung

bieten eine tolle Unterstützung um den richtigen 

Preis zu finden. Jetzt geht es um Sichtbarkeit, das 

A und O im Internet. 
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Inserate mit höherer Qualität bekommen mehr 
Nachfrage

Reduzieren Sie Ihre 
Verkaufszeit, indem Sie 

qualitativ 
hochwertige Inserate 
erstellen - das steigert 

die Rentabilität.
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Niedriger 
AutoScout24 
Inserat Qualitäts Score

Hoher 
AutoScout24 
Inserat Qualitäts Score
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Die Qualität der Inserate hängt von mehreren 
Faktoren ab 

Durch die Analyse von 
über 2,6 Mio. 

vermittelten Fahrzeug-
Transaktionen* weiß

AutoScout24, was 
ein Inserat erfolgreich 

macht.

# Fahrzeugbilder 
und Qualität des Titelbildes
Wichtigste Faktoren, um 
Käufervertrauen zu gewinnen

Fahrzeugbeschreibung
Ihre Chance, dem Käufer 
wichtige Informationen zu 
vermitteln 

… und viele mehr

*pro Jahr europaweit
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Wie Sie mit der KI von 
HändlerIQ die Sichtbarkeit 
Ihrer Inserate erhöhen

2.
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Gesundheitscheck des Inserats: Mit starken Inseraten 
Nachfrage schaffen

Mit Hilfe künstlicher 
Intelligenz werden über 20 

Merkmale Ihres Inserats 
analysiert. Darauf basierend 

bekommen Sie konkrete 
Verbesserungsvorschläge 

für auffällige und 
überzeugende Inserate.
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Ausstattungsanalyse: Sicher sein, dass Ihr Inserat 
vollständig ist

Die innovative KI vergleicht 
die Ausstattung Ihres 

Fahrzeugs mit ähnlichen 
Fahrzeugen und weist Sie 
auf fehlende Ausstattung 

hin.
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HändlerIQ – die Qualitätsoffensive für Ihre Inserate

Volkswagen Golf Variant

Standtage: 101

Aufrufe: 409   |   Merkungen: 13

E-Mails: 0 |   Anrufe: 0

Eventuell fehlende Ausstattung:

• Alufelgen, Airbags

Veränderung der Preisbewertung:

ohne Alufelgen, Airbags

mit Alufelgen, Airbags
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Die wichtigsten Punkte 
zusammengefasst

Mit 96 Tagen sind die GW-Standzeiten weiterhin auf hohem 
Niveau. Nun ist es wichtig aus jeder Leadquelle alles heraus 
zu holen. 

KI hilft schneller, bessere Entscheidungen zu treffen –
unsere HändlerIQ Tools unterstützen Sie jetzt schon dabei. 
Probieren Sie es aus.

Zu schnell? Zu viele Infos?
Vereinbaren Sie einfach einen Termin mit Ihren Customer 
Success Manager und lassen Sie sich unsere neuen 
Funktionen anhand Ihrer Daten per Video erklären .

Ganz bequem von Ihrem Büro aus.

Leichte Entspannung am Markt. Gestiegenes Kaufinteresse, 
steigende Zulassungen, leichter Bestandsrückgang



www.autoscout24.com

Wir sind für Sie da. Kontaktieren Sie uns

AutoScout24 

Customer Success Team

csm@autoscout24.com



Gruppe
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