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Gebrauchtwagenumschreibungen

Monatliche Gebrauchtwagenumschreibungen in Deutschland*
in Tausend pro Monat

* Basierend auf KBA     ** Dez/Q4 2019

Relative Veränderung

Der GW-Markt schließt Q4 
(+5 %) und Gesamtjahr 

(+8 %) deutlich über 2023.
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Gebrauchtwagenstandzeiten

Durchschnittliche Standzeiten (Gebrauchtwagen)
in Tagen

** Dez/Q4 2019

Relative Veränderung
in Prozent und Tagen

Die durchschnittlichen 
Gebrauchtwagen-standzeiten

liegen mit 
99 Tagen weiter auf hohem 

Niveau.
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Gebrauchtwagenpreisentwicklung

AutoScout24 Gebrauchtwagen-Preisentwicklungs-Index (AGPI)
Durchschnittlicher Gebrauchtwagenpreis Relative Veränderung

Dezember 2024 vs...

Q4 2024 vs...

Zum Jahresende steigen die 
GW-Preise wieder leicht, u.
a. aufgrund vermehrter 12–
18 Monate Off-Lease GWs. 

Im Schnitt waren GWs in 
2024 ca. 6 % günstiger als 

2023.
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Daten und ein 
effektives Fahrzeug-

Management sind ein
Wettbewerbsvorteil, um 

auch unter komplexer 
Marktbedingungen erfolgreich 

zu sein.

Gebrauchtwagenhandel wird immer komplexer

Standtage auf hohem Niveau

Inseratsqualität gewinnt an 
Relevanz

Digitalisierung & KI ist auf dem 
Vormarsch

Soziale Medien dienen als 
neue Informationsquelle

Steigende 
Komplexität 

im 
Automobil-

handel

Händlertreue nimmt abDer Wettbewerb nimmt zu
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So sind Sie Ihrer Konkurrenz 
immer eine Wagenlänge 

voraus.

▪ Nutzen Sie die 
umfangreichen KI-
Funktionen von HändlerIQ

▪ Kennen Sie die relevanten 
Daten und optimieren Sie Ihr 
Fahrzeug-Management
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AutoScout24 Cockpit - Einfache Bestandsverwaltung
Ihre Fahrzeuge auf einem 
Blick mit übersichtlicher 

Tabellenansicht für 
den einfachen 

Vergleich von Kennzahlen.
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AutoScout24 Cockpit - Detailansicht
Fahrzeugmanagement

noch effizienter 
gestalten dank nahtloser und 

schneller 
Navigation zwischen Tabellen 

und Detailansicht.
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Wie Sie mit der 
Wettbewerbsanalyse 
optimale Verkaufspreise 
festlegen
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Späte Preisanpassungen verlängern Ihre Standzeiten Kontinuierliche 
Marktbeobachtung hilft 

Ihnen, wettbewerbsfähige 
und profitable Preise 

frühzeitig festzulegen.
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Wettbewerbsanalyse:
Wissen, wo Sie im Feld der Wettbewerber stehen

Sehen Sie auf einen Blick,
wie Ihre Fahrzeuge in Preis, 
Ausstattung, Sichtbarkeit 
und Nachfrage im Vergleich 
zur Konkurrenz abschneiden. 
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Wettbewerbsanalyse: Gehen Sie ins Detail
In den einfachen Diagrammen 
erkennen Sie, wie Laufleistung, 
Erstzulassung und Preise im 
Markt verteilt sind. Zudem 
erfahren Sie, welche 
Ausstattungen Ihr Fahrzeug vom 
Wettbewerb unterscheiden. 
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Wettbewerbsanalyse:
Lernen Sie die konkurrierenden Fahrzeuge kennen

Sie können Preis, Erstzulassung, 
Kilometerstand und Standtage 
abgleichen. Besonders spannend: 
Wie viel Marketing-Power steckt 
in welchem konkurrierenden 
Inserat und wie haben sich die 
Preise der Mittbewerber 
entwickelt.
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NEU: Mehr Kontrolle über Ihre Wettbewerbsanalyse
Filtern Sie die Fahrzeuge in der 
Wettbewerbsanalyse nach 
Anzahl, Umkreis, Erstzulassung, 
Kilometerstand und Fahrzeugtyp, 
um schnell die relevantesten 
Ergebnisse zu finden.
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Mit Ihren optimal bepreisten Fahrzeugen haben Sie die 

Chance, Käufer schnell zu überzeugen. Aber davor müssen 

Sie gefunden werden!
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Wie Sie mit der KI von 
HändlerIQ die Sichtbarkeit 
Ihrer Inserate erhöhen
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Inserate mit höherer Qualität bekommen mehr 
Nachfrage

Reduzieren Sie Ihre 
Verkaufszeit, indem Sie 

qualitativ 
hochwertige Inserate 
erstellen - das steigert 

die Rentabilität.
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Niedriger AutoScout24 
Inserat Qualitäts Score

Hoher 
AutoScout24 
Inserat Qualitäts Score
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Die Qualität der Inserate hängt von mehreren Faktoren 
ab 

Durch die Analyse von 
über 2,6 Mio. 

vermittelten Fahrzeug-
Transaktionen* weiß

AutoScout24, was 
ein Inserat erfolgreich 

macht.

Anzahl Fahrzeugbilder 
und Qualität des Titelbildes
Wichtigste Faktoren, um 
Käufervertrauen zu gewinnen

Fahrzeugbeschreibung
Ihre Chance, dem Käufer wichtige 
Informationen zu vermitteln 

… und viele mehr

*pro Jahr europaweit
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Gesundheitscheck des Inserats: Mit starken Inseraten 
Nachfrage schaffen

Mit Hilfe künstlicher 
Intelligenz werden über 20 

Merkmale Ihres Inserats 
analysiert. Darauf basierend 

bekommen Sie konkrete 
Verbesserungsvorschläge für 
auffällige und überzeugende 

Inserate.
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Ausstattungsanalyse: Sicher sein, dass Ihr Inserat 
vollständig ist

Die innovative KI vergleicht die 
Ausstattung Ihres Fahrzeugs 

mit ähnlichen Fahrzeugen und 
weist Sie auf fehlende 

Ausstattung hin.
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Mit den Tools von HändlerIQ bringen Sie Ihre 

Verkäufe auf Hochtouren. Und so können Sie sie 

nutzen!
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Die volle KI-Power für Ihren Erfolg 
mit den Service-Paketen SMART & PRO 
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Die wichtigsten Punkte 
zusammengefasst

Der GW-Markt zeigt sich weiterhin robust. Die erhöhte Nachfrage 
sorgt für steigende Umschreibungszahlen und stabilere GW-Preise. 

Der 2023/24-Jahresvergleich zeigt den starken Preisverfall bei 
gebrauchten EVs. Zuletzt entwickelten sich die EV-Preise jedoch 
deutlich stabiler und die Angebot-Nachfrage-Lücke wird kleiner. Der 
EV-Zukauf ist kein pauschales „No-Go“ mehr – es kommt auf Modell 
und Preis an.

2–5 Jahre alte Gebrauchte sind gefragte Mangelware. Schlauer Zukauf 
kann hier für gute Ertragspotenziale sorgen. 

Zu schnell? Mehr Input? Ihre Zahlen im Detail? Unser CSM-Team hilft 
Ihnen gerne weiter. 



www.autoscout24.com

Wir sind für Sie da. Kontaktieren Sie uns

AutoScout24 

Customer Success Team

kundenservice@autoscout24.de



Gruppe
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